TRANSFORMA TUNEGOCIO CON IA:
COPILOTS Y AGENTES LISTO PARA USAR

La Inteligencia Artificial ya no es el futuro,
es el presente. Las empresas que la
adoptan hoy estan liderando la
transformacion.

¢ Estas listo para dar el siguiente paso?

Te invitamos a un taller exclusivo para
lideres empresariales que buscan
acelerar la adopcion de |IA en su
organizacion, aprovechando el poder de
Microsoft Copilot y los agentes
inteligentes.

¢ Por qué este taller es diferente? Lo que viviras en este taller

No se trata de aprender tecnologia por « Casos reales de uso de Copilot en Microsoft
aprender. Se trata de resolver 365, Power Platformy Azure.

problemasreales. . _ _
* Herramientas para disenar soluciones con |A

A través de dinamicas practicas inspiradas en el adaptadas a tu negocio.
enfoque Microsoft |A Discovery Cards,

descubrirds cémo identificar oportunidades * Ideas concretas para aumentar productividad

concretas para aplicar |A en tus procesos clave, y acelerar la toma de decisiones.

mejorar la productividad y tomar decisiones mas e . ,
inteligentes. Al finalizar, tu equipo saldra con casos de uso

bien definidos, priorizados vy listos para iniciar un
plan de accion.




Agenda del Taller (3-4 horas)

1. Copilotyla vision de IA en Microsoft (30 min):

« Como Microsoft esta transformando la productividad con IA.
* Principios y capacidades clave de Copilot y agentes inteligentes.

2. Mapeo del estado actual (45 min):

= |dentificacion de procesos criticos y retos estratégicos.
= Deteccion de cuellos de botella y areas de oportunidad.

3. Exploracion con IA Discovery Cards (60 min):

= Dinamica interactiva para conectar capacidades de |A con problemas reales.
= (Generacion de ideas concretas para casos de uso.

4. Definicion de casos de uso (60 min):

= Detalle del problema, solucion |A y beneficios esperados.
= Requerimientos y roles involucrados.

5. Priorizacionyroadmap (30 min):

= Evaluacion por impacto y factibilidad.
= Plan de accion inicial para validar y pilotar.

6. Cierre (10 min):

= Resumen de resultados y proximos pasos.




Resultados Tangibles

; Qué dicen nuestros clientes?
= Casos de uso definidos con claridad: (’Q

Problema - Solucion IA - Beneficio » Recursos

r ri . " i Te
equeridos La aproximacion del taller, enfocada

en el proceso y no en la tecnologia,
nos ayudo a obtener una vision
estratégicay clara de donde los
proyectos de IA pueden generar
mayor valor".

= Roadmap para validacion o prueba de concepto.

= Cohesion entre tecnologia y estrategia: IA
aplicada a problemas reales, no por moda.

¢ Quién debe asistir?

, . , o Empresa del sector salud
= Lideres de negocio que definen objetivos

estratégicos.

= Responsables de procesos (operaciones,
finanzas, atencion a clientes).

= Profesionales de datos e |A que apoyan enla "En la organizacion queriamos
implementacion. implementar soluciones de |A, pero
no sabiamos por donde empezar.
Beneficio clave El taller nos permitio priorizar
y visualizar las areas donde la lA
Este taller acelera el camino desde el analisis a la podia aportar mas valor".

accion, ideal para empresas que buscan impacto

inmediato con |A.
: } Fotorama

"Llegamos al taller con unaidea
general de un proceso que queriamos
mejorar. La sesion nos ayudo a
disenar una prueba de concepto
para evolucionarlo dentrode la
organizacion".
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